
 
 
 

   
 

Company Profile 
Destination Solutions 
 
Firmenname:  DS Destination Solutions GmbH  
 
Gesellschafter: HRS GROUP 
 
Marktposition: Führender Technologie-Partner für die Online-Vermietung von  
   Ferienunterkünften in der DACH-Region 
 
Produkte:  Eine All-in-One Lösung mit auf die Tourismusbranche zugeschnittenen 
   Software-as-a-Service (SaaS) Produkten: 

• DS Property Management System (PMS) zur Verwaltung der 
Objekte. 

  
• DS Channel Manager: Unterkünfte schnell und einfach auf bis zu 

150 Portalen ausspielen. 
 

• DS Booking Engine (IBE): Vermarktung von eigenen Unterkünften 
und Fremdbestand über eine Website. 

 
• DS Payment: Technologie zur Automatisierung von 

Zahlungsabwicklungen. 
 
Gründung:  2018 
 
Geschäftsführung: Tobias Ragge 
 
Standorte:  Köln, Bergen auf Rügen, München, Hagenberg im Mühlkreis 
 
Anzahl Mitarbeiter: > 70 Mitarbeitende in Deutschland und Österreich 
 
Als Teil der HRS-Group und einer der führenden Technologie-Partner für die Online-
Vermarktung von Ferienunterkünften trifft bei Destination Solutions Erfahrung auf Innovation. 
Wir kennen die Herausforderungen der Branche und entwickeln seit über 25 Jahren 
Software-as-a-Service Lösungen für den Ferienhausmarkt. Als ganzheitlich denkendes 
Unternehmen ist uns neben technischen Lösungen auch der persönliche Kontakt besonders 
wichtig. Wann immer unsere Kunden oder ihre Gäste Unterstützung brauchen, sind wir als 
verlässlicher Partner an ihrer Seite.   
 
Um Agenturen, Vermietern und Tourismusregionen den Arbeitsalltag zu erleichtern, 
Prozesse zu automatisieren und die Buchungsauslastung zu minimieren haben wir die 
führende B2B-Software für Ferienunterkünfte geschaffen und eine maßgeschneiderte 
Produktpalette entwickelt: 
 
 



 
 
 

   
 

DS Property Management System 
Vermieter von Ferienunterkünften stehen vor der Herausforderung, ihre Objekte 
gewinnbringend zu managen und gleichzeitig ein überzeugendes Gästeerlebnis zu bieten. 
Ein Buchungssystem, auch Property Management System (PMS) genannt, ist dabei ein 
unverzichtbares Werkzeug, sowohl um die Unterkünfte zentral zu administrieren als auch 
Buchungsanfragen, Zahlungen und Stornierungen zu verwalten.  
  
Das DS Property Management System verarbeitet effizient, automatisiert und auf die 
Ferienhausbranche spezialisiert alle notwendigen Schritte für die Vermietung von 
Unterkünften. Das Besondere: nützliche Features rund um die Gästekommunikation, den 
Bezahlprozess und die Organisation von Dienstleistungen entlang des Objekts sind nahtlos 
in das System integriert.    
  
Die Unterkunftsinformationen, der Verfügbarkeitskalender und die Preise werden mit allen 
vernetzten Buchungsportalen in Echtzeit synchronisiert. Das spart Zeit und schließt das 
Risiko von Doppelbuchungen aus. Innovative Funktionen maximieren die Auslastung. Dazu 
gehören Tools zur Identifikation von Buchungslücken und konkrete Empfehlungen zur 
optimalen Angebotsdarstellung.  
 
Kompetent und lösungsorientiert begleiten wir unsere Kunden vom ersten Schritt bis zur 
kontinuierlichen Optimierung ihrer Buchungsauslastung. Und das alles ohne Fixkosten, ohne 
Vertragslaufzeit, ohne Risiko.  
 
 
DS Channel Manager 
Im richtigen Moment auf dem richtigen Unterkunftsportal buchbar sein, ist der 
Schlüsselfaktor für einen vollen Buchungskalender. Bietet man seine Unterkünfte auf 
diversen Plattformen an, ist der manuelle Aufwand, um alle Daten auf sämtlichen Portalen 
gleichzeitig aktuell zu halten enorm hoch - das Risiko von Doppelbuchungen entsteht. Das 
muss nicht sein!   
 
Der DS Channel Manager, spielt Objekte gleichzeitig auf bis zu 150 Buchungsplattformen 
aus – eine einzigartige Vielzahl an Vernetzungen auf dem Markt. Von bekannten, 
reichweitenstarken Portalen wie Airbnb, Booking.com und FeWo-direkt über regionale 
Internetauftritte von Tourismusdestinationen bis hin zu Nischen-Marktplätzen die sich auf 
bestimmte Ferienunterkünfte spezialisieren. Die Angebotsdaten werden auf allen Portalen 
automatisch in Echtzeit synchronisiert. Damit ist der Buchungskalender immer aktuell und 
Doppelbuchungen sind ausgeschlossen.  
  
Wer clever ist lässt den DS Channel Manager für sich arbeiten. Die Unterkünfte erhalten eine 
extrem hohe Reichweite und dadurch größtmögliche Buchungschancen – ohne 



 
 
 

   
 

Mehraufwand und ohne ein hohes Marketingbudget. Das spart Zeit und Geld, bei gleichzeitig 
maximaler Auslastung und maximalem Umsatz. 
 
 
DS Booking Engine 
Die von DS speziell für die Vermietungsbranche entwickelte Buchungsstrecke (IBE) 
ermöglicht es, eine Vielzahl an Ferienhäusern und -wohnungen auf der eigenen Website 
anzubieten. Durch die Automatisierung der Prozesse reduziert sich der Arbeitsaufwand rund 
um die Verwaltung und Reservierung auf ein Minimum. Neben den eigenen Unterkünften 
erhalten Agenturen und Tourismusdestinationen auf Wunsch Zugriff auf die Objekte 
zahlreicher Partner. Das macht das einzigartig große Vertriebsnetz von Destination Solutions 
möglich. Die Gäste haben eine große Auswahl an Unterkünften wählen, das generiert ein 
hohes Besucheraufkommen auf der Website und steigert die Buchungschancen. Ohne 
zusätzlichen Administrationsaufwand und ohne monatliche Plattformgebühren. Das stärkt 
nicht nur den eigenen Vertriebskanal, sondern fördert auch die gesamte 
Tourismusdestination. 
 
 
DS Payment  
Was, wenn Agenturen sich die Zeit zur manuellen Rechnungsstellung an Ihre Vermieter und 
Gäste sparen und sich stattdessen um andere Dinge kümmern könnten? Auch die Gäste 
haben keine Geduld für einen langwierigen Buchungsprozess. Eine einfache und 
zeitsparende Handhabung der Zahlung ist ausschlaggebend dafür, ob eine Buchung 
abgeschlossen wird. 
  
Wir liefern mit DS Payment eine speziell für die Ferienhausbranche zugeschnittene 
Technologie, um den Bezahlprozess von Buchungen zu automatisieren und Abläufe zu 
vereinfachen. Mit intelligenten Funktionen die für maximale Sicherheit und Transparenz 
sorgen. Das spart Zeit und Vermieter erhalten Ihr Geld sicher und schnell. 
  
Mit den Produkten von Destination Solutions wird der Buchungsprozess zu einem positiven 
Erlebnis für alle Gäste - vom ersten bis zum letzten Schritt. 
 

Informationsstand: Dezember 2023 
 

Mehr Informationen unter: www.ds-destinationsolutions.com  

 
Pressekontakt: 
 
Ranja Ney 
Director Marketing 
Destination Solutions  
presse@ds-destinationsolutions.com 

http://www.ds-destinationsolutions.com/
mailto:presse@ds-destinationsolutions.com

